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FORMATION 2009/2010

NOTRE CHAMBRE DE COMMERCE

ORGANISE :

DES COURS (i DE COMMERCE INTERNATIONAL
DES TESTS i D’EVALUATION D’ESPAGNOL PRO.[ELYTE]
DES FORMATIONS i EN TOURISME ET R.P.

DES FORMATIONS Iﬁ‘ EN TRADUCTION JURIDIQUE & COMMERC.

DES COURSET i EXAMENS D’ESPAGNOL COMMERCIAL
CERTI FI CAT D" ESPAGNO
i DI PLOME SUP. DCOMS PAG]

COURS TESTELYTE

Nous avons le plaisir de vous informer que nos Nous vous informons aussi, que notre Test
coursd’ Es pagn ol decTounsme dec d’ Bwati on du ni v

Traductiondjugdique et commerciale ainsi que professionnel : ELYTE (Evaluation
nos cours de Commerce extérieur commencent Linguistique et d e

a partir du 12 octobre prochain. Tous nos S .
cours donnent lieu a une attestation de niveau Espagnol),\ similaire ’da,ns sa conceptl(_)n et
systéme d’ éeévaluation

indiquant les compétences linguistiques et

professionnell es obtenues pa professionnel), peut
a | " eur o grille | i momentde|l ' a n n éneus, a la GCELEF, ou

compétences en langues, le Cadre Européen de dans votre établissement, que ce soit entreprise

compétences du Cons{ ou centre d’'enseigne
SICELE (Inst. Cervantes).

OTRE CCI D’ESPAGNE EN FRANCE

C O C E F COCEF.COM

EST UN ORGANISME OFFICIEL QUI AGIT SOUS LA TUTELLE DU MINISTERE DE COMMERCE, DE L’ INDUSTRIE
ET DU TOURISME DU ROYAUME D’ESPAGNE,

POUR AMELIORER LES RELATIONS ECONOMIQUES, COMMERCIALES, TOURISTIQUES, CULTURELLES,
JURIDIQUES ET TECHNOLOGIQUES DES DEUX PAYS : LA FRANCE ET L’ESPAGNE.

UNE PARTIE DONC TRES IMPORTANTE DE NOS OBLIGATIONS EST DE FORMER ET INFORMER NOS
PARTENAIRES ET OPERATEURS ECONOMIQUES DES OPPORTUNITES DU COMMERCE MAIS AUSSI, DES
PROCEDURES A SUIVRE, DES RISQUES DE GESTION ET DES COUVERTURES JURIDIQUES EXISTANTES

Chambre Officielle de Commerce d’
22, rue Saint Augustin — 75002 Paris
T :0033142613310 - F:0033142611622
N° Organisme de Formation : 11750329675
www.cocef.com
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Chambre Officielle de Commerce d’' Espagne en |
Camara Oficial de Comercio de Espafia en Francia
22, rue St-Augustin - 75002 Paris — Tél. : 0142613310 - Fax: 0142611622
Siret n° 78420406700036 - APE 990Z - N° Org. Formation:11750329675
e-mail: francisco.queiruga@cocef.com
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LA CHAMBRE DE COMMERCE D’ESPAGNE EN FRANCE :
CENTRE D’INFORMATION, DE FORMATION,
D’EVALUATION ET DE CERTIFICATION

La Chambre Officiell e dneeesC-odapmelB86 € le mincikab pagne

centre d’information EpagnaeoRrance mas elle ¢stayssuuni di q u e
organi sme d’action culturelle et social e et
formation.

Souslecontrfledu Secr étariat d’'Etat au Commerce, T
analysons plus de 30. 00 @tnodsenmegistrahspkis del150i000f or mat
entrées d’interwamawdkfeosm: sere woir @mosiist er met d’
a |l a recherche d’ une opportunité sur | e marc

collaborateurs.

Pour répondre de maniere efficace aux nombreuses demandes que nous recevons chaque jour,
nous avons créé un systeme complet de Formation, de Certification de niveaux linguistiques
et daAldecréatianl ad eecheprciheedétempl oi et/ ou

Chague année, notre i ntervent i ode copbéersme t a
besoins en capital humain et aide a placer environ 50 étudiants dans le monde du travail. Nous

les aidons a rédiger leurs C.V., nous diffusons leurs annonces sur notre site web, nous les

orientons vers les secteurs en vogue, nous les formons aux techniques du commerce et gestion

en espagnol et nous évaluons et certifions leurs niveaux de compétences linguistigues. Notre

expérience et le caractére officiel de notre démarche représentent la meilleure garantie de

qualité de nos services.

Afin que vous faire connaitre un peu mieux ce que nous faisons et qui pourrait intéresser
autant votre entreprise, que les établissements de formation, que leurs étudiants, nous vous
joignons un résumé de notre service de formation et certification, et nous vous conseillons
égal ement d’ ent r er wvdvaates.comnan tvause pourpea fyoaver dee b
informations complémentaires concernant vos intéréts professionnels.

Dans | attemtenades vooss vpiions d’  agreéer, I
distinguée.

José Francisco Rodriguez Queiruga
Secrétaire Général


mailto:francisco.queiruga@cocef.com
http://www.cocef.com/
http://www.cocef.com/
http://www.cocef.com/

CRITERES ET PROCEDURE A SUIVRE POUR SAVOIR QUE CHOISIR

¢,comment choisir le bon cours, celui qui s’adapte a votre niveau ?

Votre cours par rapport a votre niveau

Cours de langue : vous pouvez réaliser une évaluation de votre niveau de langue espagnole
par un test a faire sur place gratuitement (demandez a I'accueil).

En fonction de vos résultats et compte tenu de votre parcours, nous pouvons vous orienter
sur un des certificats ou diplémes ci-dessous décrits.

Les diplémes ci-aprés requiérent une pratique courante de la langue espagnole.

NIVEAUX DIPLOMES NIVEAU DE LANGUE REQUIT POUR
EUROGRILLE et GARANTIR LE SUCCES
Cons. De I’Europe
2-3 Espagnol Professionnel Faux débutant Terminale — Baccalauréat
A2
3-4-5 Certificat d'Espagnol Commercial Baccalauréat
---------- Dipldéme de Tourisme BTS Tourisme
B1-B2
6-7-8 Dipldéme Supérieur d'Espagnol Commercial | Certificat d'Espagnol Commercial
---------- Dipléme de Commerce Extérieur BTS Commerce International
B2-C1 DELE Intermédiaire Ecole de Commerce
ELYTE LEA
Université de Gestion et Economie
8-9 Dipléme de Traduction Commerciale Licence d'Espagnol
---------- DELE Supérieur Bonne expérience professionnelle
C1-C2 ELYTE

Notre principal centre d’examen se trouve a Paris, néanmoins, nous collaborons avec
I’Instituto Cervantes et avec les plus importantes Ecoles de Commerce de France, qui
sont Centres d’Examens en Province et en Espagne ; pour les connaitre veuillez prendre
contact avec nos services.

COURS PAR CORRESPONDANCE
Ces cours s'adressent aux personnes qui ne peuvent pas suivre les cours dans les locaux de la Chambre Officielle
de Commerce d'Espagne en France au 22, rue Saint Augustin - 75002 PARIS, mais qui désirent, néanmoins,
préparer et se présenter aux examens, afin d’
internationalement.
Les cours par correspondance débutent tout au long de I'année mais les périodes d'examens sont les mémes que
pour les cours suivis dans nos locaux.
Une fois l'inscription enregistrée, le candidat recoit les cours, I'ensemble des devoirs ainsi que les documents
nécessaires a I'élaboration des réponses. Le candidat renvoie les devoirs a notre service formation a son rythme.
Si I'éléve dispose d'une connexion internet, il pourra maintenir le contact avec le professeur de fagon quasi-
permanente ce qui lui procurera un suivi trés personnalisé de sa formation, Le dernier devoir doit parvenir au
sein du service 15 jours avant la date d'examen.

Pour compléter le tableau descriptif ci-dessus, nous avons créé une matrice comparative
de niveaux linguistiques et nous les avons mis en rapport avec les certifications d’autres
organisations et avec nos certificats de formation commerciale et juridique.

Voir la matrice :
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PRESENTATION DES DIPLOMES ET DES COURS

1
COMMERCE EXTERIEUR

« Ces cours sont organi sés a | a Cépasnibgd. dls Of
débutent le 21 octobre au soir (entre 18h et 21 heures), avec une conférence sur la situation
économi que .Apes, ks corsaprantdieu entre 18h et 21h, les mercredis et les jeudis.

Le matériel de cours est entierement élaboré a | &spagn€dn esghgnol, et il est en partie issu de
notre service juridique et economi que. Le ¢
économie et finances, actuellement en exercice et qui y développent une approche interculturelle.»

Objectif
Le diplome a pour but de fournir aux éleves et professionnels qui suivent la formation une
connai ssance profonde et pragmati que de (.

I " exportation, | ' i mpegissementetilessaryiceslqua lesentreprisas ouertes i o
vers | extérieur en demandent ,desmayens depaiemeny tee ,
la fiscalité liée aux opérations internationaleset des str at égies d’ i mpl an

Pour permettre que cette période de formations * adapt e aux contraintes
nous | avons divisé en cing modules indépend
un an, c'est-a-dire que vous pouvez obtenir le diplome en 1 ou 2 ans, en fonction de votre agenda
professionnelle.

Public
Ce dipldme s’ adresse a des personnes ayant
professionnelle, avec des études de L.E.A., de BTS Commerce International, Ecole de Commerce,

Economie, Dr oi t et/ ou qui travaill ent ou souhaite
soci été qui veut se |l ancer a |’ international
marché transfrontalier BAurldpent érieur et a |’
Horaires

Le cours est divisé en deux parties: une théorique et une autre pratique. La partie théorique ou ce que

|l " on appelle des heures scolaires exige 6 he
21 heures, le mercrediet | e j eudi |, entre octobre et juin.
semaine de travaux dirigés de recherche afi:
nombre tot al d’" heur es de ¢ our sreclkenmhe estele 300desires.h e u
Le cours peut étre suivi par correspondance et dans certains cas, se dérouler, de maniére intensive -
c'est a dire, en réduisant danseihdetapoaété quiegfaitlad i c
demande.

Evaluation

Les épreuves d’évalwuation sont décomposées
présentation d’ une Etude de Marché sur | es 1
autre marché. L’ él év e ndeaynaipldme atéstanesén niteaul a moy e n



PROGRAMME DU COURS DE COMMERCE EXTERIEUR

Le Cours est organisé par modules :

Module | Module 11 Module 111 Module 1V Module V
Situation socio- La Négociation, Les paiements L'l nvestis Présentation de
économique de la Pouvoir d Les systémes de La Création modéeles d°
, Couverture de risques Formes d’in

Fr ancpmgnee

| > Europe:
et perspectives.
Techniques de
marketing, de
négociation, de

Contrat International,
Types de contrat,
Médiation dans les
conflits,
Mesures préventives
Mesures répressives

dans les opérations
internationales:
Risques commerciales,
Risques monétaires,
Risques financiers
Analyse financiéere de la

dans un cadre
International
Aides logistiques
Sociales et
Fiscales.
Cas particulier de la

de marché

présentation de modéles
d’ examen |

Soutien et appui a la
recherche et a la

promotion Mesures Judiciaires gestion d’ Franchisse et roeua ! pl rsoajte| to :
commerciale et Sanctions Systemes de qualité des Business Centers
d’anal yse
Du 21 Octobre au 18 Du 6 janvier au 25 mars Du 31 mars au 22 Du 28 avril au 13 Du 21 octobre au 5
décembre avril mai juin (examen)
MARKETING (I CONTRATS (1D PAIEMENTS (11D ENTREPRENDRE IV PROJET
En outre, |l a COCEF vous propose des séminaires dpresqudtounled uc
vendredis entre 16h et 20h, qui donnent droit aux cours, au matériel pédagogique ettech ni que ai nsi qu’ a:un ¢

4 h de séminaire = 195 €. Si vous étes intéresse, signalez avec une croix le vendredi qui vous intéresse :

23/10 A 30/10A 06/11A 27/11 A 04/12 A 18/12 A 15/01 A 29/01 A 12/02 A 26/02 A 05/03 A 26/03 A 09/04 A 23/04 A 14/05 A

ORGANI SATI ON DE L' EXAMEN H4 HRIE Dsangedt juiDlE L’
MARKETING : CONTRATS:: MOYENS et MODES ANALYSE L’ETUDE
Suivant le DE PAIEMENT : FINANCIERE ET Le candidat devra réaliser

Lancement
hypot hese
commerciale concernant
une entreprise, un produit
ou un service. Les

développement
commercial du cas
précédent, les décisions
devront étre complétées
avec des accords

Au dela des contrats et des
clauses plus ou moins
limitatives des risques, nous
devons nous assurer du
paiement et chercher le
moyen le plus sur et le

INVESTISSEMENT :
La recherche de partenaires
commerciales ou
investisseurs, exige une fine
analyse des équilibres
financiers et du mode

durant I'année une étude
de marché (selon une liste
de secteurs professionnels
définis) qu'il remettra a la
fin des cours. Si le
candidat réussit I'examen,

questions permettront contractuels qui tiennent moins cher, par rapport a la d'implantat.i cette étude peut
développer une stratégie compte des clauses situation de risque, aux pays, préparer un bon « business augmenter sa note.
de distribution et affiner limitatives des risques au transport, au secteur et au_ plan » L'étude est
la prise de décisions d' i mpayés type d’ opé sine qu? “C!”IF}OW obtenir
risques. e dipléme.
Co(t Global du Cours : Salariés Etudiants Droits inscription
Dipléme de Commerce Extérieur | 1.221€ A 989 € A 85¢€ A

Co(t nar Modules :

350 €/

mo d :uMinemum 2 Modul€s a ahaidsir t1iAohA 3 A 4 A

Polycopies des cours :

50 €

[ Pr itudiants p3é5c i€q) |

pour

nos é




2

TESTELYTE

NOTRE TEST D’EVALUATION DE L’ESPAGNOL EMPLOYE DANS LE
MONDE DES AFFAIRES

ELYTE
E valuacion LingUistica Y de T écnicas Empresariales

COCEF.COM

Le Test ELYTE,estnéen1996, pour servir d’ i nst rpremé&eéthelldda mesurel
et contrble linguistique (Euro grille linguistique), créée en Europe, dans | e cadre d’
avec le concours des Chambres de Commerce Allemande en France, Italienne en France et Espagnole en France,
et sous la direction technique de la Chambre de Commerce de Colmar. En méme temps, dans toute I’Europe,
un certain nombre de Scientifiques ont travaillé pour créer c e g u @®apptlé€ e 2001, le Cadre Européen
de Référence linguistique, qui établi 6 niveaux de compétence, et 3 types de profils avec deux niveaux par
profil : A[A1-A2] - B[B1-B2] - C[C1-C?2]

A uj o u rdduzehansiapres la création de notre systeéme, et sept ans aprés la création du cadre européen,
nous avons incorporeés, ou plutét mis en relation, dans une matrice comparative, les niveaux du DELE de
I ' | noCervartesit En méme t emps, nous suivons de SIGEEE
(Systeme de Certification Internationale du Domaine de I’Espagnol comme langue étrangére) afin
d’ amél i orer no telr(ELYTE sihscritlansvuil dasemble systgmique assez complexe et, il est
donc — logiquement - un test autonome, qui mesure le niveau de connaissance, compréhension et expérience
de la langue espagnole utilisée en milieu professionnel, ce qui fait de lui un produit et service unique, dont les
chefs d’entr epr i sRessourdeseHumaines e [esoDirectauts Ipédagogiogdes des Ecoles de
Commer c e, Universités et Centres d’'enseignement

En outre, comme nous avons déja dit, nous avons élaboré une présentation des résultats qui permet la
r éal i s a tanialyse condpléta et eétaillée des compétences linguistico-professionnelles de I’examiné,
ainsi qu’une comparaison entre notre échelle d’évaluation, celle du Conseil de I’Europe et celle du
TOEIC, permettant aux étudiants de faire valoir auprés des responsables d’entreprises de ’autre c6té de
I’ Atlantique, leur certificat de connaissances en espagnol économique, commercial et juridique : ELYTE

Afin que vous le connaissiez mieux et soyez préparé pour obtenir le meilleur score lors du passage du Test, nous
avons élaboré un ouvrage qui reprend les 6 niveaux de compétences et les 6 derniéres années de tests avec des

résultats commentés, ainsi que quelques élémentstechn i ques, concernant | ' essent

u

e
n

I e nNAasSsAane du Test donne dr oi t a |

oht en

Test ELYTE | 79 € A




Ordre Royal du_ 8 Octobre 1886

COCEF

Chambre Officielle de Commerce d’Espagne en France
22, rue Saint Augustin - 75002 Paris

ELYTE

Evaluacion Linguistica Y de Técnicas Empresariales

Evaluation par Compétence linguistique Eval. Globale

Compréhension | Vocabulaire | Grammaire H Compréhension ELYTE
Ecrite Professionnel | Active Orale

Points ELYTE

Niveaux de
Comnétence
Cadre Européen| A1
de référence

Conseil de
| " Europe A2

Tél.: 01.42.61.33.10 - Fax; 01.42.61.16.22
www.cocef.com




3
TOURISME

Les cours de Tourisme organisés par notre Chambre Officielle de Commerce d’Espagne en France, tout en
gardant leur propre caractére, introduiront cette année des nouveaux concepts, en adaptation des mesures
approuvées dans le Conseil de Ministres du 24 juillet 2009, afin de promouvoir le Chemin de Saint-Jacques dans
sa dimension spirituelle, culturelle, économique, gastronomique, linguistique et écologique, ...

Le programme et les conditions sont les suivantes :

TOURISME

LE PROGRAMME

1/ Evolution du tourisme depuis 1920. Cas espagnol

2/ Géographie touristique. Catégories et zones

3/IL" art et |l a culture en Espagne. Parcours
4/ Problématique régionale et biodiversité

5Pays et cultures de |’ Amériqgue Latine

6/ L’ i strdctur@touristique en Espagne et les nouveaux parcours. Tendances

7/ Opérateurs touristiques

8/ Moyens de transport

9Les relations publiques au sein de |
10/ Congres, foires et salons. Tourisme économique et tourisme linguistique

11/Lespr i nci pal es routes touristigues d’ Espa

ent

L'EXAMEN

L'examen présente deux epreuves :
Une épreuve écrite : 65 points
Une épreuve orale : 35 points

L'épreuve écrite dure trois heures et porte sur les points suivants :

Traduire une lettre de proposition commerciale en espagnol (10 points)

Répondre a cette lettre en espagnol (10 points)

Un théme sur I'ensemble du programme est propose. Le candidat devra le traiter le plus
largement possible (20 points)

Cing questions portant sur I'ensemble du programme. Le candidat devra répondre de
maniere précise et concise (10 points)

Test de structures grammaticales (15 points) [Les éleves ayant passé le Test ELYTE
avec un minimum de 680 points/990, ne sont pas obligés a faire cette partie de
| * Examen. L al5peu sera dttnib@éd autanatiquement]

< < <<K<

L'épreuve orale : le candidat devra présenter un dossier qu'il a préparé et le commenter en espagnol
au cours d'un entretien avec le jury pendant une vingtaine de minutes.

Les épreuves de cet examen n'ont lieu qu'a PARIS.

Bibliographie :

V Polycopiés des cours + annexe complémentaire avec les mesures du gouvernement: 30 € -
Eléves COCEF - prix exceptionnel : 25 €
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TRADUCTION COMMERCIALE ET JURIDIQUE

DIPLOME DE TRADUCTION COMMERCIALE

Objectif

Acquérir des connaissances nécessaires pour
d’ordre techniqgue présenteée au moment de | a
commerciale ou juridique, dans les deux langues: frangais et espagnol

Public

S’ adresse aux personnes ayant une bonne <co
courante et commerciale, et qui travaillent ou désirent travailler dans une société avec activité
internationale ou les deux langues sont employées régulierement.

Horaires

Le soirde 18 ha20h:
e Soit les mercredis et vendredis, en cycle intensif hiver ou printemps
e Soit par correspondance

Evaluation

L’ éleve devra passer un examen d’ éval wadti on
heures.

Avantages
Les él éves ayant reéussi |’ examen pourront beé

Méthode et programme

La méthode employée est basée sur des techniques traditionnelles combinées: description des
techniquesdetraduct i on, contexte de | éleve face a | a
pratiques.



LE PROGRAMME

1/ Introduction aux techniques de la traduction:
(Niveaux de langue, traduction directe, traduction libre, expressions idiomatiques,...)

2/ Traduction directe et inverse du langage économique, commercial et juridique:
(Analyse comparée de la syntaxe et du lexique employé dans les deux langues
propre aux secteurs de la bureautique, la correspondance commerciale, publicité,
journalisme, fiscalité, comptabilité, assurances, distribution, ....)

3/ Traduction inverse d’un secteur spécifigq
* juridique/fiscal
* banque/finances

* sociologie/mercatique/publicité
* import-export/ transports

L'EXAMEN

L'examen dure 4 heures et comprend :

Traduction directe (30 points)

Traduction inverse (25 points)

Traduction inverse sur un theme spécialisé (20 points)
Vocabulaire (10 points)

Exercice de style (15 points)

<K<K

***Toute note inférieure a 1/4 des points attribués a chague exercice est considérée comme
éliminatoire.***

Cet examen n'a lieu gu'a PARIS
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FORMATIONS ET DIPLOMES D’ESPAGNOL COMME INSTRUMENT ECONOMIQUE

La langue espagnole, avec plusde500 mi | | i ons de personnes qui |

avec |l a valeur ajoutée qu’ elle génere dans wun
16% de notre PIB.

Mai s | ' i mpact e aussiessoni®amnatreeimabesamadraudéveloppentent économique, a notre tourisme, a
nos exportations et investissements, et & notre rayonnement scientifique et culturel de personnes, universités et

entreprises.

L' Es p a ¢’ eienteds |a Fragce et 4™ f our ni sseur, mais | ' Espagne

sociétts francai ses avec |’ Amérique hispanique, et
qui veulent partir en Amérique.

Notre langue est donc une valeur économique qu’il faut soigner, protéger, mais, surtout, bien I’utiliser :

COCEF

COURS SUR LES CONNAISSANCES
DE L’ESPAGNOL COMMERCIAL ET JURIDIQUE,
REFERENCES DANS L’EUROGRILLE LINGUISTIQUE ET DANS LE CADRE

EUROPEEN UNIFORME DE REFERENCE DES EVALUATIONS LINGUISTIQUES,

ELABORE PAR LE CONSEIL DE L’EUROPE

empl oi
grand

est

a

e [PENDANT L’ANNEE SCOLAIRE 2009/2010, LES PERSONNES SOUHAITANT

AVOIR UNE MENTION DU NIVEAU SPECIFIQUE DE SES COMPETENCES

ORALES POURRONT PASSER UN EXAMEN ORAL COMME COMPLEMENT
AUX EXAMENS DE CERTIFICAT D’ESPAGNOL COMMERCIAL ET DE
DIPLOME SUPERIEUR D’ESPAGNOL COMMERCIAL. LA MENTION SERA
AJOUTEE AUX RESPECTIFS DIPLOMES. CEPENDANT LE CENTRE

D’EXAMENS POUR CETTE PARTIE ORALE SERA EXCLUSIVEMENT PARIS,

NOUS VOUS LE RAPPELONS, L’EXAMEN ORAL N’A LIEU QU’A PARIS].

e [SI PAR EXEMPLE L’EXAMEN ECRIT A LIEU LE 22 MAI, ’EXAMEN ORAL
POURRAIT AVOIR LIEU ENTRE LE 24 ET LE 27 MAI, DANS LE SIEGE DE LA

COCEF : 22, RUE SAINT - AUGUSTIN. POUR FIXER LA DATE EXACTE,

METTEZ VOUS EN CONTACT AVEC NOTRE SERVICE DE FORMATION ET

EXAMENS].

e [LA DUREE DE L’EXAMEN EST D’UNE DEMI HEURE, OU LE PROFESSEUR
VOUS DEMANDERA DE VOUS EXPRIMER SUR UN SUJET PENDANT
QUELQUES MINUTES, POUR ENSUITE, ETABLIR UN DIALOGUE AVEC
VOUS, QUI DEVRAIT LUIS PERMETTRE D’EVALUER UNE SERIE DE

COMPETENCES LINGUISTIQUES, AINSI QUE LE NIVEAU

DE

CONNAISSANCES AUQUEL LE DIPLOME QUE VOUS PASSEZ EST

RATTACHE]
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CERTIFICAT D’ESPAGNOL COMMERCIAL

Objectif

Obtenir une certaine maitrise de la langue commerciale et des notions commerciales
fondament al es, afin qgue | * él eve pui sse r ég
administratifs et/ou commerciaux.

Public

S’adresse aux personnes ayant wune connai ssan
ou désirent travailler dans une soci été qui
avec | osddd@dmri que Latine.

Horaires

Pour permettre | e déroul ement nor mal de | a v
del18ha20h:

e soit les lundis, en cycle long

e soit les mardis et jeudi, en cycle intensif hiver ou printemps

e soit par correspondance.
Dans certains cas, les cours peuvent se dérouler, de maniere intensive au sein de la société qui en
fait la demande.

Evaluation

L' él éve devra passer un examen d’'évaluation
espagno | professionnel. L’examen a une dur ée de
obtiendra un certificat attestant son niveau.

Avantages

Les él éves ayant reéussi |’ examen pourront beé
Méthode et programme

Les enseignants sont de professionnels de |’
Supérieure. L’ él eve est mis i mmédi atement en
et , a travers |’ emasteiiggnee mexng e ndtei elld eprdeeb 1€ e

| "acquis de compétences compréhensives et ex

11



LE PROGAMME

Introduction aux concepts et terminologie relatifs a:

/L' Et at ,ud aé poddmiiqque et | economi e espag.
2/ Le systeme juridique et le droit du travail

3/ Le droit des affaires

4/ La comptabilité

5/ Le systeme financier et la bourse

6/ Le marketing

7/ Le commerce international

8L’ Uni on Européenne

9/ La correspondance commerciale.

L'EXAMEN

Le candidat doit répondre pendant trois heures aux cing points suivants :

Résumer en espagnol un article de presse francais (20 points)

Traduire en espagnol une lettre commerciale (20 points)

Répondre a la lettre commerciale (20 points)

Traduire en espagnol une série de 10 phrases traitant d'aspects économiques ou
commerciaux (20 points)

Répondre en espagnol a une série de questions portant sur la terminologie commerciale,
économique, etc.. (20 points)

< <<<LKKL<

Toute note inférieure a 1/4 des points attribués a chaque exercice est considérée comme
éliminatoire.

Bibliographie :

V Polycopiés des cours : 30 €- ElevesCOCEF-pr i x exceptionnel 25
V Annal es c o rBEIévegCOGES-pr i2x5 e€Ex cept i onnel . 20€
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DI PLOME S UPERIPAINRL CDMMERCIAL

Objectif
Acquérir des connaissances préci sesléewpuisse | ' é ¢
aborder, dans | e cadre d’  une soci été, tous I

aux contrats de collaboration interentreprises.

Public

S’ adresse aux personnes ayant une bonenee <co
commerci al e, aussi bien parl ée qu’ écrite et
avec activité internationale.

Horaires
Pour permettre | e déroul ement nor mal de | a v
del18ha20h:

e soit les lundis, en cycle long

e soit les mardis et jeudi, en cycle intensif hiver ou printemps

e soit par correspondance.
Dans certains cas, les cours peuvent se dérouler, de maniére intensive au sein de la société qui en
fait la demande.

Evaluation
L’ éleve devra passer un examen d’ évaluatio

n
espagnol professionnel. L’examen a une dur ée
obtiendra un certificat attestant son niveau.

Avantages

Les éleves ayant r éussi | " examen pourront beé

Méthode et programme

La méthode est essentiell ement |l a méme que
| " objectif de ceseulogrraenmtee rdélpea sd’eadtaonomi e,
niveau de performance dans | a résolution de
doit résoudre des cas ou | e contexte n’est p

13



LE PROGRAMME

Introduction et développement des clefs qui permettent saisir globalement le contexte des relations
professionnelles avec | 'Espagne et | > Améri qu

l/La structure politique de | ' Espagne

2lIL° économie espagnhole de 1939 a nos jours
3/ Le cadre social et du travail en Espagne

4/ Systeme fiscal espagnol

5/ Droit des sociétes en Espagne

6/ La Banque et la Bourse en Espagne

7/ Moyens de paiement dans les transactions internationales

8/ Analyse macro-économique du secteur extérieur

9/L” Uni onennEur op é

10/ La OMC et les accords de coopération internationale.

L'EXAMEN

Le candidat doit répondre pendant trois heures aux cing points suivants :

Traiter un theme en espagnol choisi entre deux themes proposés (30 points)
Résumer en espagnol un texte technique ou commercial francais (20 points)
Rédiger en espagnol une lettre commerciale a partir d'un cas pratique (20 points)
Traduction d'une série de dix phrases commerciales et économiques (10 points)
Répondre a une série de questions relatives au programme (20 points)

<LK <K<K

Toute note inférieure a 1/4 des points attribués a chaque exercice est considérée comme
éliminatoire.

Bibliographie

V Polycopiés des cours : 35€- Eleves COCEF-pr i x exceptionnel . 30
V Annales corrigées : 25 € - Eleves COCEF - prix exceptionnel : 20€
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Le Service Bourse d’Emploi et/ou stage:

Ce service a été créé il y a environ 13 ans, pour aider les étudiants diplémés de la Chambre Officielle de
Commerce d’ Espagne en France a dravaillantentre ln Eranceet r e |
| " Espagne, associ ées a notre Chambre. Cette po
entreprises une base de données de candidatures a un poste de travail, de personnes qualifiées, avec une

formation juridique et commerciale et presque bilingues

Avec l e temps, | " extension de nos activiteés et
Espagnoles en Europe (FEDECOM), ce service a dép
a uj o u rneh’sealement & nos étudiants et a nos dipldomés mais & toute personne intéressee par les

mar chés extérieures d avoir une chance de réell e

Fonctionnement:

1/ Notre organisme se compose de plus de 350 membres ou associés domiciliés en France et en Espagne, ou
tous |l es secteurs de | " activité économigqgue s
Fédération sont installées dans les principaux pays européens et toutes ensemble représentons pres de 3.000
membres ou associés.

2/ Pour établir des relations et maintenir informés nos associés, nous publions, au niveau de la Fédération,

une revue d’'information économique, juridiqgue ¢
laguelle il y a une rubrique «Of f r es et D e m.aEn dutres noud puldiong dusei,i dans nos
respectifs sites web |l es offres et demandes d’ en
de compétence dans nos certifications.

3/ Par ailleurs, nous avons crée une base de données composée des C.V. de nos diplémés et de tous ceux qui
passent une annonce danslaweb.La base de données a une validité

Notre fonctionnement est le suivant:
e La ou les entreprises qui cherchent un collaborateur et qui ont lu la rubrique de la News Letter
et/ ou de notre page web nous demandent |l es
adéquates et nous | eur envoyons | 'informatior
e L'’entreprise se ddpltales€V,gue now mettons a sa digagitton.p o u r
e L'’entreprise qui ne peut pas attendre | a pa
du collaborateur recherché et nous réalisons la sélection parmi les CV de notre Base de Données.
e Quandr dpringe nous | e demande, nous faisons
moyen de notre Test ELYTE.

4/ La personne souhaitant laisser le CV en consultation doit nous apporter : 1 CV en espagnol et 1 en
francais, une photo, un chéque de 40 € e t une annonce gque nous ferons
www.cocef.com.. Néanmoins, pour les éléves ayant obtenu une mention dans nos diplémes le service est

gratuit.

{Tous les ans, grace a notre intervention, environ 50 étudiants entrent dans le monde du travail}
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XTI Concurso de Artes Plasticas y Fotografia

Enlareunidn gue se celebrd

Paris, el jueves 14 de mayo,
Comercio de Espania en

obra de la artista Elena Jim énez

trabajo "Viajes de Gulliver".
colores vivos, evoca la sorpresa
otros mundos, cuyos principios
cada vez mas extrafios nos
mundos gque hoy, el transporte
todos.

presentados, todos de

el jurado de la Camara, a
s=leccionado 5 trabajos mas, del
de colores como por las

v la excelente factura de
exigian una digincion.

|sabel SEVILLANO  Beatriz,

Y Xavier ESCRIBA

La entrega de Premios se
realiza en el Hotel Prince de

Gallesel 11 de junio, Los
Viges de Gulliver es el
|:|remo mereclblra el D.G.
de G 1 ALLA, ermpresa
gamdo:a dd Premio
Empresa del Ano.

Ademis, durarte |a ceremcria, se
anunciara el seminario
sobre los medios de
comunicacion espanoles,
que tendra lugar en el
Cervantes el 18 de junio,
una degustacion de
productos salmantino-
leoneses, la celebracion de
un torneo de Tenis
interc amaras en Rolland
Gamosel 2dejulioyla

o e

¥
el Colegio de Esparia

Elena Jiméner
Obra presentada :

Viaies de Gullier

, Organizado en Parispor Ia Camara Oficial de Comercio de Esp ajia en Francia

OB~ AMw»

en el Coledio de E spafia de
el Jurado de la Camara Oficial de

Frandia, decidid premiar |a

por su excelente v evocador

gue con una técnica mixta v de

y la excitacion del encuentro de
de forma v contenido, aun siendo
atraen como potentes imanes,
aéreo ha puesto al alcance de
Entre los 23 trabajos

excelente calidad,

parte de la obra ganadora, ha
que tanto por la concomitancia
sugerencias de mundos paralelos
concepcon y fabricacion

Destacamos las obras de:

MO YA, Rafael PICO, Tania BLANCO,

campaia de acciones de Caraa Cara
Air-E uropa para 2009.
www.globalia-corp.c om Rafad PICO
www cocef.com www.glohalia-corp.com www colesp .org ,‘i WD BT
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